oller Stolz feierte
die Vol Edelstahl
handel GmbH &

Co. KG in Neu Wulmstorf
in diesem Jahr 30-jahriges
Jubildum. Ein guter Grund
fur eine Feier mit den Per-
sonen, denen man den Er-
folg besonders ver-

dankt:

den Mitarbeitern.
Diese waren samt Ange-
hoérige zu einem grofRen
Familienfest geladen.
Trotz und wegen der mo-
mentan schwierigen Zeiten
setzte die Geschaftsfih-
rung mit dieser Feier ein
Zeichen. Die Krise, mit
anfanglich starkem Preis-
verfall und geringerer
Nachfrage, wird bei Vof}
nicht unterschatzt, soll je-
doch keinen Einfluss ha-
ben auf die Grundprinzipi-
en des Unternehmens. Zu
denen z&hlt eine aus-
schlieRliche Konzentrati-
on auf Handelskunden,
eine umfangreiche Pro-
duktpalette in Edelstahl
und Aluminium sowie ein
guter, zuverlassiger Ser-
vice. Zusatzlich werden
Héndler mit Produktbera-
tungen und Produktschu-
lungen unterstitzt. Dar-
Uber hinaus stehen Forde-
rung und Forderung des lei-
stungsstarken Teams der
eigenen Mitarbeiter im Mit-
telpunkt.

Innerhalb dieser Rahmen-
bedingungen hat sich Vo3
in den letzten 30 Jahren
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Vo Edelstahlhandel GmbH & Co. KG

30 Jahre Partner des
Handels - europaweit

Seit der Griindung 1979 in Neu Wulmstorf bei Hamburg steht VoR dem Handel als
starker Partner zur Seite und bietet ein umfassendes Sortiment verschiedener
Edelstahl-Werkstoffe. Sechs weitere Lagerstatten, strategisch in Europa verteilt,
und der Export in 15 Linder sowie enge Kooperationen mit langfristigen Partnern

unterstreichen die internationale Wettbewerbsfihigkeit von VoR Edelstahl.

beeindruckend entwickelt.
Fast 30.000 t Edelstahl-
Langprodukte werden heu-
te in der Gruppe verkauft.
Deutschland, urspringlich
mal zentraler Absatz-
markt, ist auch heute noch
der wichtigste, allerdings
nicht mehr der alles domi-
nierende Markt.

Ebenso wie der Markt hat
sich auch das Produktan-
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gebot von Vol weiter ent-
wickelt. Hatte man einst
mit wenigen Gilten aus-
schlielBlich im Bereich

Stabstéhle begonnen, so
umfasst das Programm
nun zuséatzlich die gesam-
te Palette an Langproduk-
ten: Rohre, Vierkantrohre,
Rohrbdgen, Profile - vor al-
lem lasergeschweif3t - und
grolRe Rundstahle in Gber
15 verschiedenen Giten
immer ab Lager. Seit eini-
gen Jahren wurde dieses
Angebot auch auf Alumi-
nium Standardguten (so-

timent sind es insbeson-
dere die langjahrig ge-
wachsenen Geschafts-
beziehungen zu Handel
und Partnern, die Vol so
erfolgreich machen. Mit
kompetentem Fachwis-
sen steht das VoR3-Team
seinen Handelspartnern
zur Seite und bietet so
Zuverlassigkeit auch in
schwierigen Zeiten. Auch
bei Fragen rund um The-

genannte Flutz-Profile)
ausgeweitet - mit Erfolg.

Neben dem breiten Sor-

men der Logistik wie Hil-
fe bei Ersteinlagerungen
und Segmenterweiterun-
gen oder Finanzierung



Zwei Generationen der
VoB-Geschiftsfiihrung
v.l.n.r. Studemund, Langer,
VoB, Fischer

stehen Vol3-Experten be-
reit. Schulungsangebote
far Mitarbeiter des Ver-
kaufs, vor allem vor Ort
beim Kunden, zu den
Themen Edelstahl und
Aluminium werden auf-
grund der aktuellen
Marktsituation verstarkt
angenommen.

Wie man bei Vo3 die ak-
tuelle und weitere Entwick-
lung sieht, erklart Thorsten
Studemund, einer der bei-
den Geschéftsfihrer opti-
mistisch: ,Naturlich trifft
eine solche Marktentwick-
lung mit stetig fallenden
Preisen einen Handler, der
seinen Kunden das Ver-
sprechen gibt, schnell und
zuverlassig mit entspre-
chendem Lagerbestand
liefern zu kénnen, beson-
ders hart. Dennoch zeigt
uns die Reaktion vieler
unserer langjahrigen Kun-
den immer aufs Neue,
dass unser Geschéaftsmo-
dell stimmig ist. Gerade in
schwierigen Zeiten zeigt
sich, wer es mit den scho-
nen Versprechungen zum
Thema ,Partnerschaft”,

~,Kundenschutz“und ,Lie-
ferservice” ernst meint.
Wir tun es heute und auch
in der Zukunft.”

Markus Fischer, in der Ge-
schaftsfiihrung unter ande-
rem zustdndig far Finan-
zen erganzt: ,Es war ja
absehbar, dass die Son-
derkonjunktur der letzten
drei Jahre nichtimmer an-
halten wird. Ein ordentli-
cher Kaufmann sorgt
rechtzeitig vor, um seine fi-
nanzielle Unabhangigkeit
auch in schwierigen Zeiten
abzusichern. Auf dieser
Basis kbnnen wir unseren
Kunden in und nach die-
ser Krise weiterhin ein gu-
ter Partner sein.”

Und wahrend man andern-
orts mit der Situation ha-
dert, wird in Neu Wulm-
storf bereits an den neu-
esten Optimierungen gear-
beitet: derzeit werden alle
Standorte mit einem eige-
nen Bestand an Alumini-
um Profilen bestiickt. So
kdnnen alle Kunden in
Deutschland, Osterreich
und Frankreich flachen-
deckend schnell versorgt
werden. Eines ist offen-
sichtlich: bei Vol3 schaut
man schon léngst wieder
nach vorne, Richtung Zu-
kunft.
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